Mennyire befolyasolja a CSOK és a Babavaro az lagaésarlasi
kedvet?

Ingatlanosként az idei évben egyteidben kapjuk meg ezt a kérdést, hiszen a csapledl is
folyik, tele van vele a média.Mindenki valami nagyorést var, ami megbolygatja a piacot.

Ennek az egzakt megvalaszoldsa azonbaérgtfog csak megtorténni, amikor mar latjuk az
idei statisztikai adatokat és kideril, hogy emtétiben vasarolnak-e vagy inkdbb az veszi
igénybe aki egyébként is vasérolt volna.

Van azonban egy fontosabb, és mar érézietiilete ennek a kérdésnek:
.Mennyire valtoztatjadk meg a csaladi tamogatasokpaok gondolkozasat a lakaspiacon?”
Nagyon.

Ahogy a kutatasban is latszik, a csaladot tefvearok jobban szamolnak a koltségeikkel,
gondolkoznak életik &talakitasan, igyekeznek mindenetiséget figyelembe venni.
Ezeket a gondolatokat csakésitik a megkaphatdé tamogatasok és az ezek ahgildi
lehetiségek is csabitdak.

Nem véletlenlll szerepel az &tsk6zott a lakas a prioritasi listan, az egyik légkelfoghatdbb
gondolat a .kelleni fog meg egy szoba”.
De azért azt a parhuzamot is tapasztaljuk, hogynaki mar van gyerekik, azok kénnyebben
mondjak, hogy ,par évig még elférnek ketten egybsban”.

Azt is latjuk, hogy végul sokkal kevesebben vesgénybe ezeket a letistegeket, de nyilvan
nem is felel meg mindenki, illetve minden ingatlana feltételeknek.
Egy kulon cikk témaja lehet majd a teljes képhealagrletben él parok, csalddok helyzete.
Nekik talan a legfontosabbak ezek a konstrukci&kly @gyetlen lehéségként tekintve erre a
sajat ingatlanhoz jutashoz.

Az adatokbdl is latszik, és a piaci tapasztalatairiktén alatamasztjak, hogy ha csaladon beldl
megoldhaté a segitség, akkor még mindig ezt ragzekinyben, ezt érzik biztonsagosabbnak.

A CSOK és Babavard konstrukciok hatasara azonbannyitottabbak lettek a pénzlgyi
megoldasok felé az emberek.

A megkaphat6 tamogatasok letetge elinditja azt a gondolatmenetet, amit a faggharat
hitelek kommunik&cidja csak &sit, igy a banki konstrukciok sokkal egyértébhek lesznek,
elérhebvé, elfogadhaté alternativava valnak.

,Na de vajon tudjak, hogy mibe vagnak bele?”

Egyre jobban.

Erezzik az ingatlanpiacon is azt a hatast amitat&siis kimutat: nagyobb dsszeggel terveznek



a gyerek sziletése 6 az emberek, mint amennyi a tényleges koltségaguv lesz.
Szerencsére ez pozitivan hat ki az ingatlanvasarlas

Mig gyerek nélkul batrabban vagnak bele egy madnsakar a lehéségeik hatarat surold
torleszbrészletbe is, a gyerekkel jaré plusz fésslégtudat megzaboldzza ezt a
kockézatvallalasukat. Megfontoltabb, atgondolt é8hthoznak igy a szik, mert mar nem
csupan roluk, kedjukrol van szo.

Egyrészt ez jo0 iranyba billenti a régi devizahikehaiatti ,hitel=rossz” gondolkozast, és az
emberek lehéségként tekintenek a hitelre; masrészt a fix kapdasal, €s a mai torvényi
szabalyozassal biztonsagos keretek kozott haszj@dhaa  hitelkonstrukciokat.

»1ehat hogy lehet felék dontést hozni koltozés kapcsan?”

Ha megvan az a gondolat, hogy a hitel lehet sagiméogy a CSOK és a Babavaro is, és
ingatlant is akarunk venni, akkor keresstink megeandereket.A legfontosabb talan, hogy ezt
mar a tervezéskor tegylk meg, a szakmai tudasuk aitt legszikségesebb.

Ingatlan kapcsan aleglényegesebb pont, hogy hidkell, milyen kdltségekkel szdmolhatunk
a kovetked tiz-hasz évben, arr6l nem is beszélve, hogy egyaljuval milliokat is
spérolhatunk.

A j6 szakember nem mondja meg mit tegylnk, hanemdem szikséges informaciot a
rendelkezéstinkre bocsajt, hogy alapos dontéstrikdjozni, és emellett a legteljesebb képet
mutatja meg, nem csak azt mondja, amit szivesen lunkal

A felmérés ramutat egy fontos tényre, ami egy kgl trend szintjén lassan bdgiizik a
lakaspiacra. Ugyanis a kutatas legnagyobb hanga@® szazalék.

Azaz a lakossag tobb mint fele bizonytalan az Aalladmogatasokkal kapcsolatban.
Rengeteg élethelyzet adodhat, latjuk hogy ninceggtorma tigyfél, nem is kell mindenkinek
igénybe venni a babavar6 vagy CSOK hitelt, de neabad Ugy dontést hozni, hogy nem
ismerjuk a lehéiségeinket és nem tudunk félssegteljesen valasztani kdzulik.



